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คำนำ 
 

จากการมุงเนนการจัดการศึกษาเพ่ือพัฒนาคุณภาพชีวิตประชาชนทุกชวงวัย "ศกร.เพ่ือประชาชน" 
โดยการจัดการเรียนวิชาชีพระยะสั้นใหกับประชาชนท่ีสอดคลองกับความตองการของตลาดแรงงาน บริบทของ 
พ้ืนท่ี จัดการศึกษาเพ่ือเสริมสรางคุณภาพชีวิตใหกับประชาชนหรือกลุมผูสูงอายุ และการพัฒนาทักษะชีวิตใน 
การเตรียมความพรอมรับมือกับการเปลี่ยนแปลงทางเศรษฐกิจ สังคม ธรรมชาติ สิ่งแวดลอม และเพ่ิมศักยภาพ 
การแขงขันยุคดิจิทัล ท่ีจะตอง "จับตองไดสงเสริมสนับสนุนการฝกอาชีพเพ่ือการมีงานทำ และออกใบรับรอง
ตามความรูความสามารถ คือการสรางทักษะใหมท่ีจำเปนในการทำงาน ใหสอดคลองกับความตองการขณะท่ี 
คือ การพัฒนาเพ่ือยกระดับทักษะเดิมใหดีข้ึน การเขาสูสังคมเศรษฐกิจท่ีขับเคลื่อนดวยนวัตกรรม ประชาชนใช
เวลาวางหลังจากฤดูเก็บเก่ียวผลผลิตทางการเกษตร โดยการรวมกลุมกันประกอบอาชีพเสริม การสานตะกรา

จากหวายประดิษฐ  เพ่ือรองรับการเติบโตในอนาคตสามารถสรางรายได สามารถตอยอดผลิตภัณฑ และ

สงเสริมการขายออนไลนรองรับตลาดท่ีกวางข้ึน ไดเปนอยางดี 
ดังนั้น เพ่ือใหการดำเนินงานสนองกับนโยบายและภารกิจเรงดวน ดังกลาว ไดเห็นความสำคัญของ 

การศึกษาเพ่ือพัฒนาอาชีพระยะสั้นตามความสนใจของกลุมเปาหมายประชาชนในพ้ืนท่ี การจัดกิจกรรมการ 
เรียนการสอนการศึกษาเพ่ือพัฒนาอาชีพระยะสั้นใหกับประชาชนท่ัวไปตามความสนใจ เพ่ือลดรายจายเพ่ิม 
รายไดในครัวเรือน สามารถนำความรูท่ีไดไปปรับใชในชีวิตประจำวันไดอยางมีความสุข และเปนการสราง 
อาชีพใหเกิดความม่ันคงตอไป 
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หลักสูตร การสานตะกราจากหวายประดิษฐ   

จำนวน   31 ช่ัวโมง 
กลุมอาชีพ  ความคิดสรางสรรค 

 

1. ความเปนมา 

 การจัดการศึกษาดานอาชีพในปจจุบัน มีความสำคัญมากเพราะจะเปนการพัฒนาประชากรของ
ประเทศ ใหมีความรู ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เปนการแกปญหาการวางงาน และ
สงเสริมความเขมแข็งใหเกิดกับเศรษฐกิจชุมชน ใหประชาชนไดมีอาชีพท่ีสามารถสรางรายได และมีงานทำได
นั้น  

งานสาน เปนงานศิลปะอยางหนึ่งท่ีจะตองสรางงานใหออกมาจากจิตใจท่ีรักในงานสรางสรรค จรรโลง
เอกลักษณและวัฒนธรรมของทองถ่ิน ท่ีพัฒนารูปแบบใหดีข้ึนและเหมาะสมกับลักษณะของงานท่ีทำ นำไป
ประกอบ ใชในการดำรงชีวิต โดยไมท้ิงความรูและภูมิปญญาเดิม แสดงถึงวิถีชีวิตของคนในแตละทองถ่ินได 
ดังเชน การทำเครื่องสานจะใชแรงงานและทำดวยมือของตนเองเปนสวนใหญ จะตองมีความอดทนและจิตใจท่ี
รักในงานสาน การทำตะกราจากหวายเทียมเปนงานฝมืออีกชนิดหนึ่งท่ีเกิดจากการมีความคิดสรางสรรค มีการ
ออกแบบ ประยุกตสิ่งของใหใช งานคงทน สวยงาม เปนการเพ่ิมมูลคาใหกับผลิตภัณฑสินคา มักจะทำกันใน
เวลาวางจากการประกอบอาชีพหลัก และยังสามารถสรางงานเปนอาชีพเสริมเกิดรายไดใหกับตนเอง และ

ครอบครัวไดอีกดวย 

2. จุดประสงคการเรียนรู 

 1. เพ่ือใหผูเขารวมโครงการมีความรู ความเขาใจเก่ียวกับการสานตะกราจากหวายประดิษฐ   

 2. เพื่อใหผูเขารวมโครงการนำความรูเกี่ยวกับการสานตะกราจากหวายประดิษฐ  ไปประยุกตใชใน

การประกอบอาชีพเพ่ือสรางรายไดใหยั่งยืน 

 
3. กลุมเปาหมาย 

 ประชาชนท่ัวไปท่ีมีความสนใจในการพัฒนาและตอยอดอาชีพ 
 
4. ระยะเวลา     

 ระยะเวลาตลอดหลักสูตร  จำนวน    31   ชัว่โมง  

1. ภาคทฤษฎี จำนวน   2  ชั่วโมง 

2. ภาคปฏิบัติ จำนวน   29 ชั่วโมง 
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5. เนื้อหาหลักสูตร 
  

๑. ชองทางการประกอบอาชีพการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

๒. ทักษะการทำตะกราจากหวายเทียม   

๓. การบริหารจัดการตลาดการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

6. การจัดการเรียนรู 

๑. ศึกษาขอมูลจากเอกสาร /ภูมิปญญา  
๒. การบรรยาย  
๓. ฝกปฏิบัติจริง  
๔. แลกเปลีย่นเรียนรู 

7. ส่ือการเรียนรู 

 1. เอกสารประกอบการเรียนรู  
2. ภูมิปญญาทองถ่ิน, สื่อบุคคล, วิทยากร  
3. ใบความรูเก่ียวกับการสานจากหวายประดิษฐ 

4. อุปกรณการเรียนรู 

 

8. การวัดและประเมินผล 

 1. การประเมินความรูภาคทฤษฎีกอนเรียนและหลังเรียน 

2. การประเมินผลงานกอนเรียนนจากการปฏิบัติ ไดผลงานที่มีคุณภาพสามารถสรางรายไดและจบ

หลักสตูร 

 

9. การจบหลักสูตร 

 1. มีระยะเวลาเรียนและฝกปฏิบัติตลอดหลักสูตร ไมนอยกวารอยละ 80 

           2. มีผลการเรียนผานตลอดหลักสูตร ไมนอยกวารอยละ 60 ตามเกณฑท่ีกำหนดดังนี้ 

  2.1. ภาคทฤษฎี สัดสวนรอยละ 20 

2.2. ภาคปฏิบัติ สัดสวนรอยละ 80 

10.เอกสารหลักฐานการศึกษาท่ีจะไดรับหลังจากจบหลักสูตร 

  1. หลักฐานการเขาเรียนตลอดหลักสูตร 

           2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร 

           3. วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษาท่ีมีการจัดการเรียนรู  
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11. การเทียบโอน 

                      ผูเรียนท่ีจบหลักสูตรการสานตะกราจากหวายประดิษฐ  อาจนำผลไปเทียบโอนผลการ 

เร ียนกับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั ้นพื ้นฐาน พุทธศักราช ๒๕๕๑ หรืออื ่นๆ                    

ไดตามเกณฑท่ีสถานศึกษากำหนด 
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โครงสรางหลักสูตรการสานตะกราจากหวายประดิษฐ 

เรื่อง จุดประสงคการเรียนรู เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู ส่ือการเรียนรู การวัดและประเมินผล ช่ัวโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัต ิ
1. ชองทางการ
ประกอบอาชีพ  
การทำตะกรา
จากหวาย
ประดิษฐ  

1.1 เพ่ือใหผูเรียนมีความรู 
ความเขาใจ มีทักษะและมี
ความพรอมท้ังดานรางกาย
และจิตใจ  
1.2 เพ่ือใหผูเรียนสามารถใช
วัสดุอุปกรณในการทำตะกรา
จากหวายประดิษฐ 

1.3 เพ่ือใหผูเรียนสามารถ
เลือกทิศทางการประกอบ
อาชีพการทำตะกราจากหวาย

ประดิษฐ 
 

1.1 ความสำคัญใน
การเลือกประกอบ
อาชีพ ธุรกิจการทำ
ตะกราจากหวาย

ประดิษฐเทียม  
1.2 วัสดุอุปกรณ
การทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ  
1.3 ทิศทางในการ
เลือกประกอบอาชีพ
การทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ 

1.1 วิทยากรอธิบายความสำคัญ 
การเลือกชองทาง ความพรอม 
และวัสดุอุปกรณ ในการทำ
ตะกราจากหวายประดิษฐ 
1.2 วิทยากรอธิบายธุรกิจในตัว
ผลิตภัณฑท่ีสามารถสรางรายได 
1.3 วิทยากรอธิบายความรู
เบื้องตนในการสาน  
1.4 วิทยากรอธิบายชองทางการ
จำหนายผลิตภัณฑ  
ทางเฟสบุค ไลน เพจ เปนตน
1.5 ใหผูเรียนแนะนำประวัติ
อาชีพของตนเองพอสังเขป  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 

1. วิทยากรภูมิ
ปญญาทองถ่ิน 

2. VCD/
หนังสือ 

3. Internet 
4. ศึกษาดูงาน

จากกลุมอาชีพ
ตัวอยาง/แหลงเรียน 
 
 

๑. การประเมินความรู 
ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได 
ผลงานท่ีมีคุณภาพสามารถ 
สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผูเรียน 
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2. ทักษะการทำ
ตะกราจากหวาย
ประดิษฐ 
 

2.1 เพ่ือใหผูเรียนสามารถ
อธิบายการทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ ได  
2.2 เพ่ือแนะนำแนวทางให
ผูเรียนสามารถประกอบธุรกิจ
โดยการผลิตสินคาดวยตนเอง
ได  
2.3 เพ่ือใหผูเรียนฝก
ปฏิบัติการทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ ได  

2.1 วธิีการเตรียมทำ
การทำตะกราจาก
หวายเทียม  
2.2 แนวทางการ
ประกอบธุรกิจโดย
การผลิตสินคาดวย
ตนเอง  
2.3 ฝกการทำ
ตะกราจากหวาย
เทียม ดังนี้  
1.ลายหลุยส  
2.ลายไทย  
และการขัดลายดวย 
เสนตางสี  

2.1 วิทยากรแนะนำสวน 
ประกอบของการทำตะกราจาก
หวายเทียม พรอมท้ังแนะนำการ
ประกอบธุรกิจดวยตนเอง  
2.2 วิทยากรสาธิตการทำตะกรา
จากหวายเทียม พรอมท้ังให
ผูเรียนลงมือปฏิบัติ  
2.3 ผูเรียนลงมือปฏิบัติ การทำ
ตะกราจากหวายเทียม  
1.ลายหลุยส  
2.ลายไทย  
และการขัดลายดวยเสนตางสี  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากรภูมิ
ปญญาทองถ่ิน 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุมอาชีพตัวอยาง/
แหลงเรียน 
 
 
 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู 
ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได 
ผลงานท่ีมีคุณภาพสามารถ 
สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผูเรียน 
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3. การบริหาร
จัดการตลาด  
การทำตะกรา
จากหวาย
ประดิษฐ 

3.1 เพ่ือใหผูเรียนสามารถ
บริหารจัดการตลาด  
การทำตะกราจากหวาย
ประดิษฐ ได  
3.2 เพ่ือใหผูเรียนสามารถ
จัดการตลาดในการตะกรา
จากหวายประดิษฐ ได  
 

3.1 การบริหาร
จัดการ ในการทำ
ตะกราจากหวาย
ประดิษฐ 
3.2 การบริหาร
จัดการตลาด แหลง
จำหนาย  
3.3 การวางแผน
การคิดคำนวณราคา
ตนทุน-กำไร  
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3.1 วิทยากรอธิบาย สาระ
ความรูใหแมนยำในการปฏิบัติ  
3.2 วิทยากรอธิบายแหลง  
จำหนายการตลาด ฐานขอมูล  
3.3 วิทยากรอธิบาย ยกตัวอยาง
การคำนวณ ราคาตนทุน-กำไร 
ราคาจำหนาย ของผลิตภัณฑ  
3.4 ผูเรียนฝกปฏิบัติการคำนวณ 
ราคาตนทุน-กำไร ราคาจำหนาย 
ของผลิตภัณฑ  
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อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
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๑. การประเมินความรู 
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หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
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4. การจัด
จำหนาย
ผลิตภัณฑสินคา  
 

4.1 เพ่ือใหผูเรียน มีความรู 
ความเขาใจ ความหมาย 
ความสำคัญ ของชองทางการ
จัดจำหนายสินคา  
4.2 เพ่ือใหผูเรียนสรางกลุม
ลูกคา รักษาลูกคา ได  
4.3 เพ่ือใหผูเรียนเลือก
ชองทางการจำหนายสินคาได
อยางเหมาะสม  

4.1 ความหมาย 
ความสำคัญ ของ
ชองทางการจัด
จำหนาย  
4.2 การสรางกลุม
ลูกคา การรักษา
ลูกคา  
4.3 ชองทางการ
จำหนายสินคา เชน 
ตลาดนัดตลาดชุมชน
,รานคาปลีก,
ออนไลน,เพจ,เฟชบุค  

4.1 วิทยากรอธิบายความหมาย 
ความสำคัญ ของชองทางการจัด
จำหนาย  
4.2 วิทยากรอธิบาย การสราง
กลุมลูกคา การรักษาลูกคา  
4.3 วิทยากรอธิบาย และ
ยกตัวอยาง ชองทางการจำหนาย
สินคา เชน ตลาดนัด ตลาด
ชุมชน,รานคาปลีก,ออนไลน,เพจ
,เฟชบุค  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากรภูมิ

ปญญาทองถ่ิน 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุมอาชีพตัวอยาง/
แหลงเรียน 
 
 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู 
ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
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สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผูเรียน 
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5. การขายสินคา
ออนไลนและการ
สรางเพจ ขาย 
ผลิตภัณฑสินคา  
 

เพ่ือใหผูเรียนสามารถสราง
เพจ ขายผลิตภัณฑสินคาของ
ตนเอง และสามารถขาย
สินคาทางออนไลน ได  
 

5.1 การเปดการคา
ออนไลนบน 
Facebook  
5.2 การสรางเพจ
ขายผลิตภัณฑสินคา
ออนไลน ผานสมารท
โฟน  

5.1 วิทยากรบรรยายใหความรู
เก่ียวกับดิจิทัลชุมชน การคา
ออนไลน สรางเพจ ขายสินคา  
5.2 ผูเรียนฝกปฏิบัติการสราง
เพจขายสินคาออนไลนผาน
สมารทโฟน โดยมีวิทยากร
แนะนำ  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากรภูมิ

ปญญาทองถ่ิน 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุมอาชีพตัวอยาง/
แหลงเรียน 
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ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
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๒. การประเมินผลงานกอน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได 
ผลงานท่ีมีคุณภาพสามารถ 
สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
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แบบทดสอบกอนเรียนหลักสูตรการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

 

1.  การสรางเว็ปไซตขายสินคาเองเหมาะสมกับในขอใด 
ก. มีเงินทุนนอย 
ข. ธุรกิจอสังหาริมทรัพย 
ค. ไมตองการลงทุนโฆษณา 
ง. ตองการสรางความม่ันใจใหกับลูกคา 

2.  การพัฒนาผลิตภัณฑจะตองทำในข้ันตอน ใด 
ก. ข้ันถดถอย 

    ข. ข้ันแนะนำ 
ค. ข้ันเจริญเติบโต 
ง.  ข้ันเจริญเติบโตเต็มท่ี 

 

3.  ประโยชนสูงสุดของการวางแผนคือขอใด 
       ก.  สงเสริมแรงจูงใจ 
             ข.  พัฒนาการแขงขัน 
             ค.  ผลกำไรขององคกร 
             ง.  การประหยดังบประมาณ 
4.  ประชากรสวนใหญในอาเซียนประกอบอาชีพ ดานใด 
              ก.  ดานการประมง 
              ข.  ดานการเกษตร 
              ค.  ดานการคาขาย 
              ง.  ดานอุตสาหกรรม 
5.  การวางแผนพัฒนาทักษะฝมือแรงงานเพ่ือใหสอดคลองกับความตองการใชแรงงานในอนาคตเปนการ

วางแผนประเภทใด 
             ก.  แผนระยะยาว 
             ข.  แผนระยะสั้น 
             ค.  แผนระยะปานกลาง 
             ง.  แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแหงชาติ 

6.  ถาผูผลิตมีความเสี่ยงตอการขาดทุน จะมีวิธีแกปญหาความเสี่ยงไดอยางไร 
              ก.  จัดหาแหลงเงินทุน 
              ข.  ลดตนทุนการผลิต 
              ค.  มีการประกันราคาสินคา 
              ง.  ลดจำนวนการผลิตสินคา 
 
 
 



๑๐ 
 

 
 
    7.  ขอใดเปนเหตุผลของการจัดโปรโมชั่น  สินคา 
              ก.  เพ่ือเพ่ิมผลกำไร 
              ข.  เพ่ือสงเสริมการขาย 
              ค.  เพ่ือคืนกำไรใหลูกคา 
              ง.  เพ่ือกระจายสินคาใกลหมดอายุ 

8.  หากเราจำหนายสินคาเกินราคา สงผลอยางไร 
            ก.  ทำใหเราไดกำไรมาก 
            ข.  ทำใหลูกคาเกิดการเปรียบเทียบ 
            ค.  สงผลใหลูกคานอยลงเพราะเกิดการเปรียบกับรานคาอ่ืนๆ 
            ง.  ไมมีขอถูก 
9. ขอใดคือจรรยาบรรณของผูประกอบการ 
            ก.  กำหนดราคาสินคาดวยความยุติธรรม 
            ข.  มีความเสมอภาคเทาเทียมเอาใจใสลูกคา 
            ค.  ปฏิบัติตอลูกคาอยางมีอัธยาศัยท่ีดี 
            ง.  ถูกทุกขอ 
10. ขอใดมีความสำคัญในการทำงานใหประสบความสำเร็จอยางมีคุณภาพ 
             ก.  การเตรียมวัสดุอุปกรณใหพรอม  
             ข.  กระบวนการทำงานท่ีมี 
             ค.  ความมีใจรักในการทำงาน  
             ง.   ถูกทุกขอ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



๑๑ 
 

 

 มนุษยไดรูจักวิธีการนำวัตถุดิบท่ีอยูใกลตัว มาดัดแปลงเปนสิ่งของเครื่องใช จากข้ันตอนท่ีงายจน

วิวัฒนาการสูความละเอียดออน ประณีตงดงามในเชิงศิลปะและประโยชนใชสอย จนสนองความตองการไดเปน

อยางดี และสืบทอดมาจนปจจุบัน กรรมวิธีดังกลาว ชวยใหมนุษยไดผลิตสิ่งของเครื่องใชตางๆ ไวเปนจำนวนมาก 

เราเรียกสิ่งประดิษฐนั้นวา “หัตถกรรม” อันหมายถึง การสรางสิ่งของเครื่องใชดวยมือ เครื่องมือ ภูมิปญญา 

เพ่ือใหไดมาซ่ึงประโยชนใชสอยในชีวิตประจำวัน และถาสิ่งประดิษฐนั้นมีคามากกวาการใชสอย โดยรวมความ

งาม เนนใหเห็นถึงการสรางสรรค ประณีตงดงามเปนความละเอียดออนในทางศิลปะ เรามักเรียกสิ่งประดิษฐนั้น

วา “หัตถกรรมศิลป” เครื่องจักสานถือไดวาเปนแขนงหนึ่งในงานหัตถกรรมและหัตถกรรมศิลป ท่ีไดทำหนาท่ีรับ

ใชมนุษยมานานนับพันปเชนเดียวกัน จนปจจุบันเครื่องจักสานก็ยังคงทำหนาท่ีไมนอยกวายุคสมัยท่ีผานมา 

พรอมกับการพัฒนาวิธีการผลิต รูปแบบและการตลาด จนสามารถกระจายแพรหลายอยางท่ัวถึงท้ังในและ

ตางประเทศ จนสามารถเปนสินคาออกท่ีเชิดหนาชูตาไดดีประเภทหนึ่ง เชนการนำผักตบชวามาทำเปน

เฟอรนิเจอร การนำเอาเสื่อจันทบูร มาตัดเย็บเปนรูปทรงตางๆ เปนของชำรวย จนถึงของใช เชนกระเปาถือ และ

แฟมใสเอกสาร รวมถึงงานท่ีประณีตดวยฝมือ อยางยานลิเภา 

ความหมาย 

เครื่องจักสาน คือ เครื่องใชท่ีทำดวยไมไผหรือหวาย จากฝมือความคิด ภูมิปญญาของชาวบานมีลักษณะ
รูปทรงแตกตางกันไปตามแตละทองถ่ินท้ังนี้ข้ึนอยูกับภูมิประเทศ วัสดุอุปกรณคตินิยม และอาชีพของคนใน
ทองถ่ินนั้นๆ คำวา “จักสาน” คำวา จัก คือ การทำใหเปนแฉก เปนหยักๆ ดวยฟนเลื่อย หรืออีกวิธีการหนึ่ง การ
ท่ีชาวบานใชคมมีดผาไมไผแลวทำใหเปนเสนบางๆ วิธีการอยางนี้ก็เรียกวา จัก เชนกัน สวนไมไผ หรือ หวาย ท่ี
จักออกมาเปนเสนบางๆ นั้นเรียกวา ตอก ถึงตอนนี้การท่ีชาวบานนำตอกมาขัดกันจนเกิดลวดลายท่ีตองการ เรา
เรียกวา สาน ตอจากนั้นแลวก็จะเปนการสรางสรรคใหเกิดรูปทรงตางๆ จนทายท่ีสุดเปนภาชนะสามารถนำไปใช
สอยไดตามตองการ นักโบราณคดีไดคนพบหลักฐานวา เม่ือประมาณ ๔๐๐๐ ปมาแลวมนุษยไดรูจักวิธีการจัก
สานของใชดวยไมไผ เปนลักษณะลายขัดสองเสน หลักฐานนี้ไดคนพบท่ีจังหวัดกาญจนบุรี ซ่ึงถือเปนดินแดนท่ี
สำคัญในทางประวัติศาสตรของประเทศไทย หลักฐานการคนพบเครื่องจักสานนี้นอกจากประเทศไทยแลว ยังได
พบท่ีแอฟริกาและในทวีปเอเชียบางแหง บริเวณแหลมมลายู (ในยุคหิน) ไดคนพบหลักฐานเก่ียวกับเครื่องจักสาน
ท่ีทำดวยไมกองรวมอยูกับของใชของผูตาย จึงสันนิษฐานวาเครื่องจักสานไดเขาไปมีสวนเก่ียวกับพิธีกรรมความ
เชื่อบางอยางของมนุษยในยุคนั้นบางแลว ตอมาเม่ือมนุษยไดมีการดำเนินชีวิตดวยการเพาะปลูกเลี้ยงสัตวจึงเปน
ท่ีเชื่อไดวามนุษยไดรูจักพัฒนาการเครื่องจักสานใหเหมาะสมกับการใชสอยข้ึนมาเรื่อยๆท้ังนี้เพราะการขยายตัว
ออกมาดำเนินชีวิตในท่ีราบลุม มีแมน้ำลำธารไหลผานเพียบพรอมไปดวยทรัพยากรธรรมชาติท่ีมีใหอยาง
เหลือเฟอสิ่งจำเปนสำหรับมนุษยก็คือ การหาเครื่องมือบางชนิดไวใชสอยในชีวิตประจำวันซ่ึงสวนใหญจะไดแก
เครื่องจับสัตว 

เครื่องจักสานเปนเครื่องมือท่ีมนุษยสามารถจะนำไปใชในการดำเนินชีวิตประจำวันไดเปนอยางดี ไม
เพียงแตดานประโยชนใชสอยเทานั้นท่ีมนุษยพัฒนาข้ึน ความสวยงาม และ ความทนทานถาวร ก็เปนปจจัยท่ี
มนุษยใหความสำคัญ จากการท่ีมนุษยรูจักการใชยางพืชบางชนิดมาทา หรือยา เพ่ือมิใหเกิดรอยรั่ว ซ่ึงทำใหมีผล
สองอยาง คือ ความคงทนถาวรและประโยชนใชสอยเพ่ิมเติมคือการไปใสน้ำ การใชภูมิปญญาดังกลาว มีมาแต
ครั้งสุโขทัย หรืออาจจะกอนหนานั้น ปจจุบันเครื่องจักสานไดพัฒนาการไปมาก มีการประดิษฐคิดคนทำใหได

ใบความรูหลักสูตรการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 
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รูปแบบตางๆ เครื่องจักสานเปนสิ่งท่ีอยูควบคูมากับสังคมกสิกรรมรับใชชีวิตมนุษย เปนมรดกตกทอดมาจนทุก
วันนี้และเชื่อวาจะไมสูญหายไปจากโลกนี้แนนอน 

การตลาด (อังกฤษ: marketing) คือ กระบวนการของการสื่อสารคุณคาของผลิตภัณฑหรือบริการไปยัง
ลูกคา การตลาดอาจถูกตีความวาเปนศิลปะแหงการขายสินคาในบางครั้ง แตการขายนั้นเปนเพียงสวนเล็ก ๆ 
สวนหนึ่งของการตลาด 

การตลาดอาจถูกมองวาเปนหนาที่ขององคการและกลุมกระบวนการเพื่อการผลิต การสงสินคาและการ
สื่อสารคุณคาไปยังลูกคา และการจัดการความสัมพันธตอลูกคา ในทางที่เปนประโยชนแกองคการและผูถือหุน 
การจัดการการตลาดเปนศิลปะของการเลือกตลาดเปาหมาย ตลอดจนการไดมาและการรักษาลูกคา ผานทางการ
จัดหาคุณคาของลูกคาท่ีเหนือกวา 

มีมโนทัศนหาอยางหลัก ๆ ท่ีองคการสามารถเลือกเพ่ือนำไปดำเนินการธุรกิจไดแก มโนทัศนเนนการผลิต 
เนนผลิตภัณฑ เนนการขาย เนนการตลาด และเนนการตลาดองครวม ซ่ึงองคประกอบสี่อยางของการตลาดองค
รวมคือ การตลาดความสัมพันธ การตลาดภายใน การตลาดครบวงจร และการตลาดรับผิดชอบตอสังคม กลุม
ของภาระหนาท่ีท่ีสำคัญตอการจัดการการตลาดท่ีประสบผลสำเร็จประกอบไปดวย การมองการตลาดเชิงลึก การ
ติดตอเชื่อมโยงกับลูกคา การสรางตราสินคาท่ีม่ันคง การสรางผลิตภัณฑท่ีตอบสนองลูกคา การสงสินคาและการ
สื่อสารคุณคา การสรางความเจริญเติบโตในระยะยาว และการพัฒนากลยุทธและแผนการตลาด 

การคาออนไลน 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ข้ันตอนการเปดรานคาออนไลนสำหรับผูเริ่มตน 

               กอนท่ีจะเริ่มตนคาขายออนไลน สิ่งสำคัญก็คือการศึกษาและวิเคราะหกลุมเปาหมายของเราให

ชัดเจน เพ่ือท่ีจะทำใหเรารูไดวาใครท่ีจะมาเปนลูกคาของเรา และเราควรจะขายสินคาแบบไหนใหแกกลุมคน

เหลานี้ โดยข้ันตอนในการวิเคราะหกลุมลูกคาจะตองเริ่มจากขอมูลพ้ืนฐาน เชน เพศ อายุ อาชีพ และท่ีอยูอาศัย 

https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%A0%E0%B8%B2%E0%B8%A9%E0%B8%B2%E0%B8%AD%E0%B8%B1%E0%B8%87%E0%B8%81%E0%B8%A4%E0%B8%A9
https://th.wikipedia.org/w/index.php?title=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%82%E0%B8%B2%E0%B8%A2&action=edit&redlink=1
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จากนั้นจึงทำการศึกษาขอมูลเชิงลึก เชน เรื่องท่ีสนใจ กิจกรรมท่ีชอบทำ รวมไปถึงพฤติกรรมการใช Social 

Media ซ่ึงขอมูลเหลานี้จะทำใหเรารูจักกลุมเปาหมายของเรามากข้ึน ถัดมาจึงเริ่มทำการวิเคราะหวาคนเหลานี้

ตองการอะไร   สินคาของเราจะชวยไดอยางไร และเพราะอะไรคนเหลานี้จึงตองมาซ้ือสินคาของเรา ท้ังหมดนี้

นอกจากจะทำใหเราสามารถเขาถึงลูกคาไดงายมากข้ึนแลว การวิเคราะหกลุมลูกคายังทำใหเราสามารถพัฒนา

สินคาท่ีตอบโจทย ตรงกับความตองการ และสามารถวางแผนการขายไดอยางแมนยำข้ึนอีกดวย  

         1. ทำความเขาใจสินคาท่ีจะขาย 

หลังจากท่ีเรารูจักกลุมลูกคาเปาหมายของเราแลว ข้ันตอนถัดมาสำหรับการเปดรานคาออนไลน คือการ

เตรียมสินคาท่ีจะขาย โดยเราจะตองตอบคำถามใหไดวาสินคาท่ีเราจะขายมีประโยชนตอลูกคาอยางไร ชวย

แกปญหาอะไรไดบาง มีจุดใดท่ีแตกตางจากสินคาของคูแขง และเพราะอะไรลูกคาถึงจะตองเลือกซ้ือสินคาของ

เรา เชน หากเราตองการจะขายปลอกหมอน ก็ควรจะตองดูวาจุดเดนของปลอกหมอนเราคืออะไร อาจจะเปน

เนื้อผาท่ีนุม เบา สบาย ใหความรูสึกเย็น ซักแลวแหงไว เหมาะกับผูท่ีมีปญหาภูมิแพ และจุดท่ีโดดเดนกวาคูแขงก็

คือราคาท่ียอมเยา ซ่ึงหากเราสามารถตอบคำถามท้ังหมดนี้ได การเปดรานคาใหประสบความสำเร็จก็ดูจะเปน

เรื่องท่ีไมไกลเกินเอ้ือม 

2. เตรียม Social Media ใหพรอม  
 

สิ่งท่ีขาดไมไดสำหรับการสรางรานคาออนไลน คือ Social Media ซ่ึงเปนหัวใจสำคัญของการทำธุรกิจ 

เพราะ Social Media ไมใชเปนเพียงแคชองทางสำหรับขายสินคาเทานั้น แตยังเปนชองทางท่ีสำคัญในการ

สื่อสารกับลูกคาและเปนชองทางท่ีจะชวยในการโปรโมตสินคา ทำใหสินคาของเราเขาถึงลูกคาจำนวนมากไดอีก

ดวย เคล็ดลับในการทำ Social Media ใหสำเร็จ คือการทำความเขาใจบทบาทของแตละแพลตฟอรม ไมใชแค

การสราง Account ไวขายของเพียงอยางเดียว เชน Instagram เหมาะกับการลงรูปและคลิปวิดีโอสั้น ๆ ท่ีเนน

ความสวยงาม แตหากเปน Facebook ก็จะเหมาะกับการลงรูปภาพเปนอัลบั้มและเนนการเลาเรื่อง สวนใครท่ี

อยากจะสื่อสารกับลูกคาดวย Twitter ก็ควรจะเปนเนื้อหาท่ีกระชับ ไมยืดเยื้อ อานแลวเขาใจไดทันที หรือเนน

การลงรีวิวเพ่ือดึงดูดความสนใจใหอยากจะลองใช 

3. มีชองทางการขายท่ีหลากหลายนอกจาก Social Media แลว วิธีเปดรานคาออนไลนใหประสบความสำเร็จใน

ยุคนี้ คือการมีชองทางการขายท่ีหลากหลายเพ่ืออำนวยความสะดวกใหแกลูกคา เพราะทุกวันนี้มีรานคาออนไลน

เกิดข้ึนมากมาย ทำใหลูกคามีตัวเลือกในการซ้ือสินคาท่ีมากข้ึน แนนอนวาลูกคาก็ยอมเลือกซ้ือจากแหลงท่ีงาย

และสะดวกท่ีสุด ซ่ึงจากเดิมท่ีซ้ือขายกันบน Social Media อยาง Facebook หรือ Instagram เพียงอยางเดียว 

ปจจุบันนี้มี Marketplace ท้ังบนเว็บไซตและแอปพลิเคชันซ่ึงเปนชองทางท่ีรวบรวมสินคาจากหลากหลายรานไว

ใหลูกคาไดเลือกซ้ืออยางสะดวกในท่ีเดียว รองรับรูปแบบการชำระเงินท่ีหลากหลาย และยังงายตอการติดตาม

การจัดสงอีกดวย  

4. ทำการตลาดออนไลน 

เม่ือเรามีกลุมเปาหมายท่ีชัดเจน มีสินคาท่ีนาสนใจ และมีชองทางการขายท่ีพรอม ข้ันตอนสุดทายในการ

เริ่มเปดรานออนไลน คือการทำการตลาดออนไลน ซ่ึงเปนสิ่งท่ีจะขาดไมไดโดยเด็ดขาด เพราะถึงแมจะมีสินคาท่ี



๑๔ 
 

ดีขนาดไหน แตหากขาดการโปรโมตก็ไมอาจชวยใหลูกคามองเห็นสินคาของเราได โดยในการทำการตลาด

ออนไลนนั้นจะตองเริ่มตั้งแตการถายรูปสินคาใหดูดี ตกแตงรูปใหสวย จัดเรียงรูปภาพบน 

Social Media ใหดูนาสนใจ ตามมาดวยการสรางสรรคคอนเทนตใหเหมาะกับแตละแพลตฟอรม รวมไปถึงการ

จัดโปรโมชันเพ่ือดึงดูดลูกคา และในบางครั้งก็อาจจะใชการซ้ือโฆษณาหรือท่ีเรียกกันวาการยิง Ads เขาชวย

เพ่ือใหเขาถึงลูกคาไดมากข้ึน 
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แบบประเมินผลงานผูเรียน 

 

ชื่อ – สกุล............................................................................................................................................................ 

หลักสูตร.................................................................. กลุม..................................................................................... 

คำชี้แจง : ใหวิทยากรประเมินผลงานของผูเรียนตามหัวขอท่ีกำหนดให 

 

ประเด็นท่ีประเมิน คะแนนประเมิน 

(10 คะแนน) 

1. ความรูความเขาใจเนื้อหาสาระ (20 คะแนน) 

    1.1 ทดสอบความรูความเขาใจ  

    1.2 สอบถามความรูความเขาใจ  

2. ทักษะการปฏิบัติ (40 คะแนน) 

    2.1 สังเกตการณปฏิบัติในระหวางการเรียนรูการจัดกิจกรรม  

    2.2 ประเมินโดยใหสาธิต  

    2.3 แสดงข้ันตอนวิธีการปฏิบัต ิ  

    2.4 ประเมินจากกระบวนการมีสวนรวม  

3. คุณภาพผลงาน ผลการปฏิบัต ิ

    3.1 สังเกตผลงาน  

    3.2 ตรวจสอบผลงาน  

    3.3 มีความคิดสรางสรรค  

    3.4 ผลการปฏิบัติวาเปนไปตามเกณฑท่ีกำหนดหรือไม  

รวมคะแนน (100 คะแนน)  

 

หมายเหตุ  การประเมินผลการจบหลักสูตรอาจดำเนินการได ดังนี้ 

- การประเมินระหวางเรียน และเม่ือจบหลักสูตร 

- ประเมินครั้งเดียวกอนจบหลักสูตร 

ท้ังนี้ เกณฑการจบหลักสูตร จะตองไดคะแนนรวมไมนอยกวารอยละ 60 จึงจะผานเกณฑการ

ประเมิน 

 

 

ลงชื่อ        วิทยากร 

(                                 ) 
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แบบทดสอบหลังเรียนหลักสูตรการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

1.  การสรางเว็ปไซตขายสินคาเองเหมาะสมกับในขอใด 
ก.  มีเงินทุนนอย 
ข.  ธุรกิจอสังหาริมทรัพย 
ค.  ไมตองการลงทุนโฆษณา 
ง.  ตองการสรางความม่ันใจใหกับลูกคา 

2.  การพัฒนาผลิตภัณฑจะตองทำในข้ันตอนใด 
ก.  ข้ันถดถอย 

    ข.  ข้ันแนะนำ 
    ค.  ข้ันเจริญเติบโต 
    ง.  ข้ันเจริญเติบโตเต็มท่ี 

3.  ประโยชนสูงสุดของการวางแผนคือขอใด 
     ก.  สงเสริมแรงจูงใจ 
           ข.  พัฒนาการแขงขัน 
           ค.  ผลกำไรขององคกร 
      ง.  การประหยัดงบประมาณ 
4.  ประชากรสวนใหญในอาเซียนประกอบอาชีพ ดานใด 
            ก.  ดานการประมง 
            ข.  ดานการเกษตร 
            ค.  ดานการคาขาย 
            ง.  ดานอุตสาหกรรม 
5.  การวางแผนพัฒนาทักษะฝมือแรงงานเพ่ือใหสอดคลองกับความตองการใชแรงงานในอนาคตเปนการ

วางแผนประเภทใด 
             ก.  แผนระยะยาว 
             ข.  แผนระยะสั้น 
             ค.  แผนระยะปานกลาง 
             ง.  แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแหงชาติ 

6.  ถาผูผลิตมีความเสี่ยงตอการขาดทุน จะมีวิธีแกปญหาความเสี่ยงไดอยางไร 
              ก.  จัดหาแหลงเงินทุน 
              ข.  ลดตนทุนการผลิต 
              ค.  มีการประกันราคาสินคา 
              ง.  ลดจำนวนการผลิตสินคา 
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  7.  ขอใดเปนเหตุผลของการจัดโปรโมชั่น  สินคา 
              ก.  เพ่ือเพ่ิมผลกำไร 
              ข.  เพ่ือสงเสริมการขาย 
              ค.  เพ่ือคืนกำไรใหลูกคา 
              ง.  เพ่ือกระจายสินคาใกลหมดอายุ 

8.  หากเราจำหนายสินคาเกินราคา สงผลอยางไร 
            ก.  ทำใหเราไดกำไรมาก 
            ข.  ทำใหลูกคาเกิดการเปรียบเทียบ 
            ค.  สงผลใหลูกคานอยลงเพราะเกิดการเปรียบกับรานคาอ่ืนๆ 
            ง.  ไมมีขอถูก 
9. ขอใดคือจรรยาบรรณของผูประกอบการ 
            ก.  กำหนดราคาสินคาดวยความยุติธรรม 
            ข.  มีความเสมอภาคเทาเทียมเอาใจใสลูกคา 
            ค.  ปฏิบัติตอลูกคาอยางมีอัธยาศัยท่ีดี 
            ง.  ถูกทุกขอ 
10. ขอใดมีความสำคัญในการทำงานใหประสบความสำเร็จอยางมีคุณภาพ 
             ก.  การเตรียมวัสดุอุปกรณใหพรอม  
             ข.  กระบวนการทำงานท่ีมี 
             ค.  ความมีใจรักในการทำงาน  
             ง.   ถูกทุกขอ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


