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สำนักงานสงเสริมการเรียนรูประจำจังหวัดมหาสารคาม 
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คำนำ 
 

จากการมุงเนนการจัดการศึกษาเพ่ือพัฒนาคุณภาพชีวิตประชาชนทุกชวงวัย "ศกร.เพ่ือประชาชน" 
โดยการจัดการเรียนวิชาชีพระยะสั้นใหกับประชาชนท่ีสอดคลองกับความตองการของตลาดแรงงาน บริบทของ 
พ้ืนท่ี จัดการศึกษาเพ่ือเสริมสรางคุณภาพชีวิตใหกับประชาชนหรือกลุมผูสูงอายุ และการพัฒนาทักษะชีวิตใน 
การเตรียมความพรอมรับมือกับการเปลี่ยนแปลงทางเศรษฐกิจ สังคม ธรรมชาติ สิ่งแวดลอม และเพ่ิมศักยภาพ 
การแขงขันยุคดิจิทัล ท่ีจะตอง "จับตองไดสงเสริมสนับสนุนการฝกอาชีพเพ่ือการมีงานทำ และออกใบรับรอง
ตามความรูความสามารถ คือการสรางทักษะใหมท่ีจำเปนในการทำงาน ใหสอดคลองกับความตองการขณะท่ี 
คือ การพัฒนาเพ่ือยกระดับทักษะเดิมใหดีข้ึน การเขาสูสังคมเศรษฐกิจท่ีขับเคลื่อนดวยนวัตกรรม ประชาชนใช
เวลาวางหลังจากฤดูเก็บเก่ียวผลผลิตทางการเกษตร โดยการรวมกลุมกันประกอบอาชีพเสริม การสานตะกรา

จากหวายประดิษฐ  เพ่ือรองรับการเติบโตในอนาคตสามารถสรางรายได สามารถตอยอดผลิตภัณฑ และ

สงเสริมการขายออนไลนรองรับตลาดท่ีกวางข้ึน ไดเปนอยางดี 
ดังนั้น เพ่ือใหการดำเนินงานสนองกับนโยบายและภารกิจเรงดวน ดังกลาว ไดเห็นความสำคัญของ 

การศึกษาเพ่ือพัฒนาอาชีพระยะสั้นตามความสนใจของกลุมเปาหมายประชาชนในพ้ืนท่ี การจัดกิจกรรมการ 
เรียนการสอนการศึกษาเพ่ือพัฒนาอาชีพระยะสั้นใหกับประชาชนท่ัวไปตามความสนใจ เพ่ือลดรายจายเพ่ิม 
รายไดในครัวเรือน สามารถนำความรูท่ีไดไปปรับใชในชีวิตประจำวันไดอยางมีความสุข และเปนการสราง 
อาชีพใหเกิดความม่ันคงตอไป 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

สารบัญ 
เร่ือง           หนา 
 
ความเปนมา           1 
จุดประสงคการเรียนรู          1 
เปาหมาย           1 
ระยะเวลา           1 
เนื้อหาหลักสูตร           2 
การจัดการเรียนรู          2 
สื่อการเรียนรู           2 
การวัดและประเมินผล          2 
การจบหลักสูตร           2 
เอกสารหลักฐานการศึกษาท่ีจะไดรับหลังจากจบหลักสูตร      2 
การเทียบโอน           2 
โครงสรางหลักสูตร         3 
แบบทดสอบกอนเรียน          8 
ใบความรู            10 
แบบประเมินผลงานผูเรียน          14 
แบบทดสอบหลังเรียน          15 
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หลักสูตร การสานตะกราจากหวายประดิษฐ   

จำนวน   31 ช่ัวโมง 
กลุมอาชีพ  ความคิดสรางสรรค 

 

1. ความเปนมา 

 การจัดการศึกษาดานอาชีพในปจจุบัน มีความสำคัญมากเพราะจะเปนการพัฒนาประชากรของ
ประเทศ ใหมีความรู ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เปนการแกปญหาการวางงาน และ
สงเสริมความเขมแข็งใหเกิดกับเศรษฐกิจชุมชน ใหประชาชนไดมีอาชีพท่ีสามารถสรางรายได และมีงานทำได
นั้น  

งานสาน เปนงานศิลปะอยางหนึ่งท่ีจะตองสรางงานใหออกมาจากจิตใจท่ีรักในงานสรางสรรค จรรโลง
เอกลักษณและวัฒนธรรมของทองถ่ิน ท่ีพัฒนารูปแบบใหดีข้ึนและเหมาะสมกับลักษณะของงานท่ีทำ นำไป
ประกอบ ใชในการดำรงชีวิต โดยไมท้ิงความรูและภูมิปญญาเดิม แสดงถึงวิถีชีวิตของคนในแตละทองถ่ินได 
ดังเชน การทำเครื่องสานจะใชแรงงานและทำดวยมือของตนเองเปนสวนใหญ จะตองมีความอดทนและจิตใจท่ี
รักในงานสาน การทำตะกราจากหวายเทียมเปนงานฝมืออีกชนิดหนึ่งท่ีเกิดจากการมีความคิดสรางสรรค มีการ
ออกแบบ ประยุกตสิ่งของใหใช งานคงทน สวยงาม เปนการเพ่ิมมูลคาใหกับผลิตภัณฑสินคา มักจะทำกันใน
เวลาวางจากการประกอบอาชีพหลัก และยังสามารถสรางงานเปนอาชีพเสริมเกิดรายไดใหกับตนเอง และ

ครอบครัวไดอีกดวย 

2. จุดประสงคการเรียนรู 

 1. เพ่ือใหผูเขารวมโครงการมีความรู ความเขาใจเก่ียวกับการสานตะกราจากหวายประดิษฐ   

 2. เพื่อใหผูเขารวมโครงการนำความรูเกี่ยวกับการสานตะกราจากหวายประดิษฐ  ไปประยุกตใชใน

การประกอบอาชีพเพ่ือสรางรายไดใหยั่งยืน 

 
3. กลุมเปาหมาย 

 ประชาชนท่ัวไปท่ีมีความสนใจในการพัฒนาและตอยอดอาชีพ 
 
4. ระยะเวลา     

 ระยะเวลาตลอดหลักสูตร  จำนวน    31   ชัว่โมง  

1. ภาคทฤษฎี จำนวน   2  ชั่วโมง 

2. ภาคปฏิบัติ จำนวน   29 ชั่วโมง 
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5. เนื้อหาหลักสูตร 
  

๑. ชองทางการประกอบอาชีพการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

๒. ทักษะการทำตะกราจากหวายเทียม   

๓. การบริหารจัดการตลาดการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

6. การจัดการเรียนรู 

๑. ศึกษาขอมูลจากเอกสาร /ภูมิปญญา  
๒. การบรรยาย  
๓. ฝกปฏิบัติจริง  
๔. แลกเปลีย่นเรียนรู 

7. ส่ือการเรียนรู 

 1. เอกสารประกอบการเรียนรู  
2. ภูมิปญญาทองถ่ิน, สื่อบุคคล, วิทยากร  
3. ใบความรูเก่ียวกับการสานจากหวายประดิษฐ 

4. อุปกรณการเรียนรู 

 

8. การวัดและประเมินผล 

 1. การประเมินความรูภาคทฤษฎีกอนเรียนและหลังเรียน 

2. การประเมินผลงานกอนเรียนนจากการปฏิบัติ ไดผลงานที่มีคุณภาพสามารถสรางรายไดและจบ

หลักสตูร 

 

9. การจบหลักสูตร 

 1. มีระยะเวลาเรียนและฝกปฏิบัติตลอดหลักสูตร ไมนอยกวารอยละ 80 

           2. มีผลการเรียนผานตลอดหลักสูตร ไมนอยกวารอยละ 60 ตามเกณฑท่ีกำหนดดังนี้ 

  2.1. ภาคทฤษฎี สัดสวนรอยละ 20 

2.2. ภาคปฏิบัติ สัดสวนรอยละ 80 

10.เอกสารหลักฐานการศึกษาท่ีจะไดรับหลังจากจบหลักสูตร 

  1. หลักฐานการเขาเรียนตลอดหลักสูตร 

           2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร 

           3. วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษาท่ีมีการจัดการเรียนรู  
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11. การเทียบโอน 

                      ผูเรียนท่ีจบหลักสูตรการสานตะกราจากหวายประดิษฐ  อาจนำผลไปเทียบโอนผลการ 

เร ียนกับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั ้นพื ้นฐาน พุทธศักราช ๒๕๕๑ หรืออื ่นๆ                    

ไดตามเกณฑท่ีสถานศึกษากำหนด 
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โครงสรางหลักสูตรการสานตะกราจากหวายประดิษฐ 

เรื่อง จุดประสงคการเรียนรู เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู ส่ือการเรียนรู การวัดและประเมินผล ช่ัวโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัต ิ
1. ชองทางการ
ประกอบอาชีพ  
การทำตะกรา
จากหวาย
ประดิษฐ  

1.1 เพ่ือใหผูเรียนมีความรู 
ความเขาใจ มีทักษะและมี
ความพรอมท้ังดานรางกาย
และจิตใจ  
1.2 เพ่ือใหผูเรียนสามารถใช
วัสดุอุปกรณในการทำตะกรา
จากหวายประดิษฐ 

1.3 เพ่ือใหผูเรียนสามารถ
เลือกทิศทางการประกอบ
อาชีพการทำตะกราจากหวาย

ประดิษฐ 
 

1.1 ความสำคัญใน
การเลือกประกอบ
อาชีพ ธุรกิจการทำ
ตะกราจากหวาย

ประดิษฐเทียม  
1.2 วัสดุอุปกรณ
การทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ  
1.3 ทิศทางในการ
เลือกประกอบอาชีพ
การทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ 

1.1 วิทยากรอธิบายความสำคัญ 
การเลือกชองทาง ความพรอม 
และวัสดุอุปกรณ ในการทำ
ตะกราจากหวายประดิษฐ 
1.2 วิทยากรอธิบายธุรกิจในตัว
ผลิตภัณฑท่ีสามารถสรางรายได 
1.3 วิทยากรอธิบายความรู
เบื้องตนในการสาน  
1.4 วิทยากรอธิบายชองทางการ
จำหนายผลิตภัณฑ  
ทางเฟสบุค ไลน เพจ เปนตน
1.5 ใหผูเรียนแนะนำประวัติ
อาชีพของตนเองพอสังเขป  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 

1. วิทยากรภูมิ
ปญญาทองถ่ิน 

2. VCD/
หนังสือ 

3. Internet 
4. ศึกษาดูงาน

จากกลุมอาชีพ
ตัวอยาง/แหลงเรียน 
 
 

๑. การประเมินความรู 
ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได 
ผลงานท่ีมีคุณภาพสามารถ 
สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผูเรียน 
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2. ทักษะการทำ
ตะกราจากหวาย
ประดิษฐ 
 

2.1 เพ่ือใหผูเรียนสามารถ
อธิบายการทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ ได  
2.2 เพ่ือแนะนำแนวทางให
ผูเรียนสามารถประกอบธุรกิจ
โดยการผลิตสินคาดวยตนเอง
ได  
2.3 เพ่ือใหผูเรียนฝก
ปฏิบัติการทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ ได  

2.1 วธิีการเตรียมทำ
การทำตะกราจาก
หวายเทียม  
2.2 แนวทางการ
ประกอบธุรกิจโดย
การผลิตสินคาดวย
ตนเอง  
2.3 ฝกการทำ
ตะกราจากหวาย
เทียม ดังนี้  
1.ลายหลุยส  
2.ลายไทย  
และการขัดลายดวย 
เสนตางสี  

2.1 วิทยากรแนะนำสวน 
ประกอบของการทำตะกราจาก
หวายเทียม พรอมท้ังแนะนำการ
ประกอบธุรกิจดวยตนเอง  
2.2 วิทยากรสาธิตการทำตะกรา
จากหวายเทียม พรอมท้ังให
ผูเรียนลงมือปฏิบัติ  
2.3 ผูเรียนลงมือปฏิบัติ การทำ
ตะกราจากหวายเทียม  
1.ลายหลุยส  
2.ลายไทย  
และการขัดลายดวยเสนตางสี  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากรภูมิ
ปญญาทองถ่ิน 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุมอาชีพตัวอยาง/
แหลงเรียน 
 
 
 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู 
ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได 
ผลงานท่ีมีคุณภาพสามารถ 
สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผูเรียน 
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๖ 
 

3. การบริหาร
จัดการตลาด  
การทำตะกรา
จากหวาย
ประดิษฐ 

3.1 เพ่ือใหผูเรียนสามารถ
บริหารจัดการตลาด  
การทำตะกราจากหวาย
ประดิษฐ ได  
3.2 เพ่ือใหผูเรียนสามารถ
จัดการตลาดในการตะกรา
จากหวายประดิษฐ ได  
 

3.1 การบริหาร
จัดการ ในการทำ
ตะกราจากหวาย
ประดิษฐ 
3.2 การบริหาร
จัดการตลาด แหลง
จำหนาย  
3.3 การวางแผน
การคิดคำนวณราคา
ตนทุน-กำไร  
ราคาจำหนาย ของ
การทำตะกราจาก
หวายประดิษฐ 

3.1 วิทยากรอธิบาย สาระ
ความรูใหแมนยำในการปฏิบัติ  
3.2 วิทยากรอธิบายแหลง  
จำหนายการตลาด ฐานขอมูล  
3.3 วิทยากรอธิบาย ยกตัวอยาง
การคำนวณ ราคาตนทุน-กำไร 
ราคาจำหนาย ของผลิตภัณฑ  
3.4 ผูเรียนฝกปฏิบัติการคำนวณ 
ราคาตนทุน-กำไร ราคาจำหนาย 
ของผลิตภัณฑ  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากรภูมิ

ปญญาทองถ่ิน 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุมอาชีพตัวอยาง/
แหลงเรียน 
 
 
 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู 
ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได 
ผลงานท่ีมีคุณภาพสามารถ 
สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผูเรียน 
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๗ 
 

4. การจัด
จำหนาย
ผลิตภัณฑสินคา  
 

4.1 เพ่ือใหผูเรียน มีความรู 
ความเขาใจ ความหมาย 
ความสำคัญ ของชองทางการ
จัดจำหนายสินคา  
4.2 เพ่ือใหผูเรียนสรางกลุม
ลูกคา รักษาลูกคา ได  
4.3 เพ่ือใหผูเรียนเลือก
ชองทางการจำหนายสินคาได
อยางเหมาะสม  

4.1 ความหมาย 
ความสำคัญ ของ
ชองทางการจัด
จำหนาย  
4.2 การสรางกลุม
ลูกคา การรักษา
ลูกคา  
4.3 ชองทางการ
จำหนายสินคา เชน 
ตลาดนัดตลาดชุมชน
,รานคาปลีก,
ออนไลน,เพจ,เฟชบุค  

4.1 วิทยากรอธิบายความหมาย 
ความสำคัญ ของชองทางการจัด
จำหนาย  
4.2 วิทยากรอธิบาย การสราง
กลุมลูกคา การรักษาลูกคา  
4.3 วิทยากรอธิบาย และ
ยกตัวอยาง ชองทางการจำหนาย
สินคา เชน ตลาดนัด ตลาด
ชุมชน,รานคาปลีก,ออนไลน,เพจ
,เฟชบุค  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากรภูมิ

ปญญาทองถ่ิน 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุมอาชีพตัวอยาง/
แหลงเรียน 
 
 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู 
ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได 
ผลงานท่ีมีคุณภาพสามารถ 
สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผูเรียน 
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5. การขายสินคา
ออนไลนและการ
สรางเพจ ขาย 
ผลิตภัณฑสินคา  
 

เพ่ือใหผูเรียนสามารถสราง
เพจ ขายผลิตภัณฑสินคาของ
ตนเอง และสามารถขาย
สินคาทางออนไลน ได  
 

5.1 การเปดการคา
ออนไลนบน 
Facebook  
5.2 การสรางเพจ
ขายผลิตภัณฑสินคา
ออนไลน ผานสมารท
โฟน  

5.1 วิทยากรบรรยายใหความรู
เก่ียวกับดิจิทัลชุมชน การคา
ออนไลน สรางเพจ ขายสินคา  
5.2 ผูเรียนฝกปฏิบัติการสราง
เพจขายสินคาออนไลนผาน
สมารทโฟน โดยมีวิทยากร
แนะนำ  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรูใชสื่อท่ี
หลากหลาย เชน สื่อ
สีพิมพ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากรภูมิ

ปญญาทองถ่ิน 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุมอาชีพตัวอยาง/
แหลงเรียน 
 

๑. การประเมินความรู 
ภาคทฤษฎีกอนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานกอน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได 
ผลงานท่ีมีคุณภาพสามารถ 
สรางรายไดและ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผูเรียน 
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แบบทดสอบกอนเรียนหลักสูตรการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

 

1.  การสรางเว็ปไซตขายสินคาเองเหมาะสมกับในขอใด 
ก. มีเงินทุนนอย 
ข. ธุรกิจอสังหาริมทรัพย 
ค. ไมตองการลงทุนโฆษณา 
ง. ตองการสรางความม่ันใจใหกับลูกคา 

2.  การพัฒนาผลิตภัณฑจะตองทำในข้ันตอน ใด 
ก. ข้ันถดถอย 

    ข. ข้ันแนะนำ 
ค. ข้ันเจริญเติบโต 
ง.  ข้ันเจริญเติบโตเต็มท่ี 

 

3.  ประโยชนสูงสุดของการวางแผนคือขอใด 
       ก.  สงเสริมแรงจูงใจ 
             ข.  พัฒนาการแขงขัน 
             ค.  ผลกำไรขององคกร 
             ง.  การประหยดังบประมาณ 
4.  ประชากรสวนใหญในอาเซียนประกอบอาชีพ ดานใด 
              ก.  ดานการประมง 
              ข.  ดานการเกษตร 
              ค.  ดานการคาขาย 
              ง.  ดานอุตสาหกรรม 
5.  การวางแผนพัฒนาทักษะฝมือแรงงานเพ่ือใหสอดคลองกับความตองการใชแรงงานในอนาคตเปนการ

วางแผนประเภทใด 
             ก.  แผนระยะยาว 
             ข.  แผนระยะสั้น 
             ค.  แผนระยะปานกลาง 
             ง.  แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแหงชาติ 

6.  ถาผูผลิตมีความเสี่ยงตอการขาดทุน จะมีวิธีแกปญหาความเสี่ยงไดอยางไร 
              ก.  จัดหาแหลงเงินทุน 
              ข.  ลดตนทุนการผลิต 
              ค.  มีการประกันราคาสินคา 
              ง.  ลดจำนวนการผลิตสินคา 
 
 
 



๑๐ 
 

 
 
    7.  ขอใดเปนเหตุผลของการจัดโปรโมชั่น  สินคา 
              ก.  เพ่ือเพ่ิมผลกำไร 
              ข.  เพ่ือสงเสริมการขาย 
              ค.  เพ่ือคืนกำไรใหลูกคา 
              ง.  เพ่ือกระจายสินคาใกลหมดอายุ 

8.  หากเราจำหนายสินคาเกินราคา สงผลอยางไร 
            ก.  ทำใหเราไดกำไรมาก 
            ข.  ทำใหลูกคาเกิดการเปรียบเทียบ 
            ค.  สงผลใหลูกคานอยลงเพราะเกิดการเปรียบกับรานคาอ่ืนๆ 
            ง.  ไมมีขอถูก 
9. ขอใดคือจรรยาบรรณของผูประกอบการ 
            ก.  กำหนดราคาสินคาดวยความยุติธรรม 
            ข.  มีความเสมอภาคเทาเทียมเอาใจใสลูกคา 
            ค.  ปฏิบัติตอลูกคาอยางมีอัธยาศัยท่ีดี 
            ง.  ถูกทุกขอ 
10. ขอใดมีความสำคัญในการทำงานใหประสบความสำเร็จอยางมีคุณภาพ 
             ก.  การเตรียมวัสดุอุปกรณใหพรอม  
             ข.  กระบวนการทำงานท่ีมี 
             ค.  ความมีใจรักในการทำงาน  
             ง.   ถูกทุกขอ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



๑๑ 
 

 

 มนุษยไดรูจักวิธีการนำวัตถุดิบท่ีอยูใกลตัว มาดัดแปลงเปนสิ่งของเครื่องใช จากข้ันตอนท่ีงายจน

วิวัฒนาการสูความละเอียดออน ประณีตงดงามในเชิงศิลปะและประโยชนใชสอย จนสนองความตองการไดเปน

อยางดี และสืบทอดมาจนปจจุบัน กรรมวิธีดังกลาว ชวยใหมนุษยไดผลิตสิ่งของเครื่องใชตางๆ ไวเปนจำนวนมาก 

เราเรียกสิ่งประดิษฐนั้นวา “หัตถกรรม” อันหมายถึง การสรางสิ่งของเครื่องใชดวยมือ เครื่องมือ ภูมิปญญา 

เพ่ือใหไดมาซ่ึงประโยชนใชสอยในชีวิตประจำวัน และถาสิ่งประดิษฐนั้นมีคามากกวาการใชสอย โดยรวมความ

งาม เนนใหเห็นถึงการสรางสรรค ประณีตงดงามเปนความละเอียดออนในทางศิลปะ เรามักเรียกสิ่งประดิษฐนั้น

วา “หัตถกรรมศิลป” เครื่องจักสานถือไดวาเปนแขนงหนึ่งในงานหัตถกรรมและหัตถกรรมศิลป ท่ีไดทำหนาท่ีรับ

ใชมนุษยมานานนับพันปเชนเดียวกัน จนปจจุบันเครื่องจักสานก็ยังคงทำหนาท่ีไมนอยกวายุคสมัยท่ีผานมา 

พรอมกับการพัฒนาวิธีการผลิต รูปแบบและการตลาด จนสามารถกระจายแพรหลายอยางท่ัวถึงท้ังในและ

ตางประเทศ จนสามารถเปนสินคาออกท่ีเชิดหนาชูตาไดดีประเภทหนึ่ง เชนการนำผักตบชวามาทำเปน

เฟอรนิเจอร การนำเอาเสื่อจันทบูร มาตัดเย็บเปนรูปทรงตางๆ เปนของชำรวย จนถึงของใช เชนกระเปาถือ และ

แฟมใสเอกสาร รวมถึงงานท่ีประณีตดวยฝมือ อยางยานลิเภา 

ความหมาย 

เครื่องจักสาน คือ เครื่องใชท่ีทำดวยไมไผหรือหวาย จากฝมือความคิด ภูมิปญญาของชาวบานมีลักษณะ
รูปทรงแตกตางกันไปตามแตละทองถ่ินท้ังนี้ข้ึนอยูกับภูมิประเทศ วัสดุอุปกรณคตินิยม และอาชีพของคนใน
ทองถ่ินนั้นๆ คำวา “จักสาน” คำวา จัก คือ การทำใหเปนแฉก เปนหยักๆ ดวยฟนเลื่อย หรืออีกวิธีการหนึ่ง การ
ท่ีชาวบานใชคมมีดผาไมไผแลวทำใหเปนเสนบางๆ วิธีการอยางนี้ก็เรียกวา จัก เชนกัน สวนไมไผ หรือ หวาย ท่ี
จักออกมาเปนเสนบางๆ นั้นเรียกวา ตอก ถึงตอนนี้การท่ีชาวบานนำตอกมาขัดกันจนเกิดลวดลายท่ีตองการ เรา
เรียกวา สาน ตอจากนั้นแลวก็จะเปนการสรางสรรคใหเกิดรูปทรงตางๆ จนทายท่ีสุดเปนภาชนะสามารถนำไปใช
สอยไดตามตองการ นักโบราณคดีไดคนพบหลักฐานวา เม่ือประมาณ ๔๐๐๐ ปมาแลวมนุษยไดรูจักวิธีการจัก
สานของใชดวยไมไผ เปนลักษณะลายขัดสองเสน หลักฐานนี้ไดคนพบท่ีจังหวัดกาญจนบุรี ซ่ึงถือเปนดินแดนท่ี
สำคัญในทางประวัติศาสตรของประเทศไทย หลักฐานการคนพบเครื่องจักสานนี้นอกจากประเทศไทยแลว ยังได
พบท่ีแอฟริกาและในทวีปเอเชียบางแหง บริเวณแหลมมลายู (ในยุคหิน) ไดคนพบหลักฐานเก่ียวกับเครื่องจักสาน
ท่ีทำดวยไมกองรวมอยูกับของใชของผูตาย จึงสันนิษฐานวาเครื่องจักสานไดเขาไปมีสวนเก่ียวกับพิธีกรรมความ
เชื่อบางอยางของมนุษยในยุคนั้นบางแลว ตอมาเม่ือมนุษยไดมีการดำเนินชีวิตดวยการเพาะปลูกเลี้ยงสัตวจึงเปน
ท่ีเชื่อไดวามนุษยไดรูจักพัฒนาการเครื่องจักสานใหเหมาะสมกับการใชสอยข้ึนมาเรื่อยๆท้ังนี้เพราะการขยายตัว
ออกมาดำเนินชีวิตในท่ีราบลุม มีแมน้ำลำธารไหลผานเพียบพรอมไปดวยทรัพยากรธรรมชาติท่ีมีใหอยาง
เหลือเฟอสิ่งจำเปนสำหรับมนุษยก็คือ การหาเครื่องมือบางชนิดไวใชสอยในชีวิตประจำวันซ่ึงสวนใหญจะไดแก
เครื่องจับสัตว 

เครื่องจักสานเปนเครื่องมือท่ีมนุษยสามารถจะนำไปใชในการดำเนินชีวิตประจำวันไดเปนอยางดี ไม
เพียงแตดานประโยชนใชสอยเทานั้นท่ีมนุษยพัฒนาข้ึน ความสวยงาม และ ความทนทานถาวร ก็เปนปจจัยท่ี
มนุษยใหความสำคัญ จากการท่ีมนุษยรูจักการใชยางพืชบางชนิดมาทา หรือยา เพ่ือมิใหเกิดรอยรั่ว ซ่ึงทำใหมีผล
สองอยาง คือ ความคงทนถาวรและประโยชนใชสอยเพ่ิมเติมคือการไปใสน้ำ การใชภูมิปญญาดังกลาว มีมาแต
ครั้งสุโขทัย หรืออาจจะกอนหนานั้น ปจจุบันเครื่องจักสานไดพัฒนาการไปมาก มีการประดิษฐคิดคนทำใหได

ใบความรูหลักสูตรการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

 



๑๒ 
 

รูปแบบตางๆ เครื่องจักสานเปนสิ่งท่ีอยูควบคูมากับสังคมกสิกรรมรับใชชีวิตมนุษย เปนมรดกตกทอดมาจนทุก
วันนี้และเชื่อวาจะไมสูญหายไปจากโลกนี้แนนอน 

การตลาด (อังกฤษ: marketing) คือ กระบวนการของการสื่อสารคุณคาของผลิตภัณฑหรือบริการไปยัง
ลูกคา การตลาดอาจถูกตีความวาเปนศิลปะแหงการขายสินคาในบางครั้ง แตการขายนั้นเปนเพียงสวนเล็ก ๆ 
สวนหนึ่งของการตลาด 

การตลาดอาจถูกมองวาเปนหนาที่ขององคการและกลุมกระบวนการเพื่อการผลิต การสงสินคาและการ
สื่อสารคุณคาไปยังลูกคา และการจัดการความสัมพันธตอลูกคา ในทางที่เปนประโยชนแกองคการและผูถือหุน 
การจัดการการตลาดเปนศิลปะของการเลือกตลาดเปาหมาย ตลอดจนการไดมาและการรักษาลูกคา ผานทางการ
จัดหาคุณคาของลูกคาท่ีเหนือกวา 

มีมโนทัศนหาอยางหลัก ๆ ท่ีองคการสามารถเลือกเพ่ือนำไปดำเนินการธุรกิจไดแก มโนทัศนเนนการผลิต 
เนนผลิตภัณฑ เนนการขาย เนนการตลาด และเนนการตลาดองครวม ซ่ึงองคประกอบสี่อยางของการตลาดองค
รวมคือ การตลาดความสัมพันธ การตลาดภายใน การตลาดครบวงจร และการตลาดรับผิดชอบตอสังคม กลุม
ของภาระหนาท่ีท่ีสำคัญตอการจัดการการตลาดท่ีประสบผลสำเร็จประกอบไปดวย การมองการตลาดเชิงลึก การ
ติดตอเชื่อมโยงกับลูกคา การสรางตราสินคาท่ีม่ันคง การสรางผลิตภัณฑท่ีตอบสนองลูกคา การสงสินคาและการ
สื่อสารคุณคา การสรางความเจริญเติบโตในระยะยาว และการพัฒนากลยุทธและแผนการตลาด 

การคาออนไลน 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ข้ันตอนการเปดรานคาออนไลนสำหรับผูเริ่มตน 

               กอนท่ีจะเริ่มตนคาขายออนไลน สิ่งสำคัญก็คือการศึกษาและวิเคราะหกลุมเปาหมายของเราให

ชัดเจน เพ่ือท่ีจะทำใหเรารูไดวาใครท่ีจะมาเปนลูกคาของเรา และเราควรจะขายสินคาแบบไหนใหแกกลุมคน

เหลานี้ โดยข้ันตอนในการวิเคราะหกลุมลูกคาจะตองเริ่มจากขอมูลพ้ืนฐาน เชน เพศ อายุ อาชีพ และท่ีอยูอาศัย 

https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%A0%E0%B8%B2%E0%B8%A9%E0%B8%B2%E0%B8%AD%E0%B8%B1%E0%B8%87%E0%B8%81%E0%B8%A4%E0%B8%A9
https://th.wikipedia.org/w/index.php?title=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%82%E0%B8%B2%E0%B8%A2&action=edit&redlink=1


๑๓ 
 

จากนั้นจึงทำการศึกษาขอมูลเชิงลึก เชน เรื่องท่ีสนใจ กิจกรรมท่ีชอบทำ รวมไปถึงพฤติกรรมการใช Social 

Media ซ่ึงขอมูลเหลานี้จะทำใหเรารูจักกลุมเปาหมายของเรามากข้ึน ถัดมาจึงเริ่มทำการวิเคราะหวาคนเหลานี้

ตองการอะไร   สินคาของเราจะชวยไดอยางไร และเพราะอะไรคนเหลานี้จึงตองมาซ้ือสินคาของเรา ท้ังหมดนี้

นอกจากจะทำใหเราสามารถเขาถึงลูกคาไดงายมากข้ึนแลว การวิเคราะหกลุมลูกคายังทำใหเราสามารถพัฒนา

สินคาท่ีตอบโจทย ตรงกับความตองการ และสามารถวางแผนการขายไดอยางแมนยำข้ึนอีกดวย  

         1. ทำความเขาใจสินคาท่ีจะขาย 

หลังจากท่ีเรารูจักกลุมลูกคาเปาหมายของเราแลว ข้ันตอนถัดมาสำหรับการเปดรานคาออนไลน คือการ

เตรียมสินคาท่ีจะขาย โดยเราจะตองตอบคำถามใหไดวาสินคาท่ีเราจะขายมีประโยชนตอลูกคาอยางไร ชวย

แกปญหาอะไรไดบาง มีจุดใดท่ีแตกตางจากสินคาของคูแขง และเพราะอะไรลูกคาถึงจะตองเลือกซ้ือสินคาของ

เรา เชน หากเราตองการจะขายปลอกหมอน ก็ควรจะตองดูวาจุดเดนของปลอกหมอนเราคืออะไร อาจจะเปน

เนื้อผาท่ีนุม เบา สบาย ใหความรูสึกเย็น ซักแลวแหงไว เหมาะกับผูท่ีมีปญหาภูมิแพ และจุดท่ีโดดเดนกวาคูแขงก็

คือราคาท่ียอมเยา ซ่ึงหากเราสามารถตอบคำถามท้ังหมดนี้ได การเปดรานคาใหประสบความสำเร็จก็ดูจะเปน

เรื่องท่ีไมไกลเกินเอ้ือม 

2. เตรียม Social Media ใหพรอม  
 

สิ่งท่ีขาดไมไดสำหรับการสรางรานคาออนไลน คือ Social Media ซ่ึงเปนหัวใจสำคัญของการทำธุรกิจ 

เพราะ Social Media ไมใชเปนเพียงแคชองทางสำหรับขายสินคาเทานั้น แตยังเปนชองทางท่ีสำคัญในการ

สื่อสารกับลูกคาและเปนชองทางท่ีจะชวยในการโปรโมตสินคา ทำใหสินคาของเราเขาถึงลูกคาจำนวนมากไดอีก

ดวย เคล็ดลับในการทำ Social Media ใหสำเร็จ คือการทำความเขาใจบทบาทของแตละแพลตฟอรม ไมใชแค

การสราง Account ไวขายของเพียงอยางเดียว เชน Instagram เหมาะกับการลงรูปและคลิปวิดีโอสั้น ๆ ท่ีเนน

ความสวยงาม แตหากเปน Facebook ก็จะเหมาะกับการลงรูปภาพเปนอัลบั้มและเนนการเลาเรื่อง สวนใครท่ี

อยากจะสื่อสารกับลูกคาดวย Twitter ก็ควรจะเปนเนื้อหาท่ีกระชับ ไมยืดเยื้อ อานแลวเขาใจไดทันที หรือเนน

การลงรีวิวเพ่ือดึงดูดความสนใจใหอยากจะลองใช 

3. มีชองทางการขายท่ีหลากหลายนอกจาก Social Media แลว วิธีเปดรานคาออนไลนใหประสบความสำเร็จใน

ยุคนี้ คือการมีชองทางการขายท่ีหลากหลายเพ่ืออำนวยความสะดวกใหแกลูกคา เพราะทุกวันนี้มีรานคาออนไลน

เกิดข้ึนมากมาย ทำใหลูกคามีตัวเลือกในการซ้ือสินคาท่ีมากข้ึน แนนอนวาลูกคาก็ยอมเลือกซ้ือจากแหลงท่ีงาย

และสะดวกท่ีสุด ซ่ึงจากเดิมท่ีซ้ือขายกันบน Social Media อยาง Facebook หรือ Instagram เพียงอยางเดียว 

ปจจุบันนี้มี Marketplace ท้ังบนเว็บไซตและแอปพลิเคชันซ่ึงเปนชองทางท่ีรวบรวมสินคาจากหลากหลายรานไว

ใหลูกคาไดเลือกซ้ืออยางสะดวกในท่ีเดียว รองรับรูปแบบการชำระเงินท่ีหลากหลาย และยังงายตอการติดตาม

การจัดสงอีกดวย  

4. ทำการตลาดออนไลน 

เม่ือเรามีกลุมเปาหมายท่ีชัดเจน มีสินคาท่ีนาสนใจ และมีชองทางการขายท่ีพรอม ข้ันตอนสุดทายในการ

เริ่มเปดรานออนไลน คือการทำการตลาดออนไลน ซ่ึงเปนสิ่งท่ีจะขาดไมไดโดยเด็ดขาด เพราะถึงแมจะมีสินคาท่ี
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ดีขนาดไหน แตหากขาดการโปรโมตก็ไมอาจชวยใหลูกคามองเห็นสินคาของเราได โดยในการทำการตลาด

ออนไลนนั้นจะตองเริ่มตั้งแตการถายรูปสินคาใหดูดี ตกแตงรูปใหสวย จัดเรียงรูปภาพบน 

Social Media ใหดูนาสนใจ ตามมาดวยการสรางสรรคคอนเทนตใหเหมาะกับแตละแพลตฟอรม รวมไปถึงการ

จัดโปรโมชันเพ่ือดึงดูดลูกคา และในบางครั้งก็อาจจะใชการซ้ือโฆษณาหรือท่ีเรียกกันวาการยิง Ads เขาชวย

เพ่ือใหเขาถึงลูกคาไดมากข้ึน 
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แบบประเมินผลงานผูเรียน 

 

ชื่อ – สกุล............................................................................................................................................................ 

หลักสูตร.................................................................. กลุม..................................................................................... 

คำชี้แจง : ใหวิทยากรประเมินผลงานของผูเรียนตามหัวขอท่ีกำหนดให 

 

ประเด็นท่ีประเมิน คะแนนประเมิน 

(10 คะแนน) 

1. ความรูความเขาใจเนื้อหาสาระ (20 คะแนน) 

    1.1 ทดสอบความรูความเขาใจ  

    1.2 สอบถามความรูความเขาใจ  

2. ทักษะการปฏิบัติ (40 คะแนน) 

    2.1 สังเกตการณปฏิบัติในระหวางการเรียนรูการจัดกิจกรรม  

    2.2 ประเมินโดยใหสาธิต  

    2.3 แสดงข้ันตอนวิธีการปฏิบัต ิ  

    2.4 ประเมินจากกระบวนการมีสวนรวม  

3. คุณภาพผลงาน ผลการปฏิบัต ิ

    3.1 สังเกตผลงาน  

    3.2 ตรวจสอบผลงาน  

    3.3 มีความคิดสรางสรรค  

    3.4 ผลการปฏิบัติวาเปนไปตามเกณฑท่ีกำหนดหรือไม  

รวมคะแนน (100 คะแนน)  

 

หมายเหตุ  การประเมินผลการจบหลักสูตรอาจดำเนินการได ดังนี้ 

- การประเมินระหวางเรียน และเม่ือจบหลักสูตร 

- ประเมินครั้งเดียวกอนจบหลักสูตร 

ท้ังนี้ เกณฑการจบหลักสูตร จะตองไดคะแนนรวมไมนอยกวารอยละ 60 จึงจะผานเกณฑการ

ประเมิน 

 

 

ลงชื่อ        วิทยากร 

(                                 ) 
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แบบทดสอบหลังเรียนหลักสูตรการทำตะกราจากหวายประดิษฐ 

1.  การสรางเว็ปไซตขายสินคาเองเหมาะสมกับในขอใด 
ก.  มีเงินทุนนอย 
ข.  ธุรกิจอสังหาริมทรัพย 
ค.  ไมตองการลงทุนโฆษณา 
ง.  ตองการสรางความม่ันใจใหกับลูกคา 

2.  การพัฒนาผลิตภัณฑจะตองทำในข้ันตอนใด 
ก.  ข้ันถดถอย 

    ข.  ข้ันแนะนำ 
    ค.  ข้ันเจริญเติบโต 
    ง.  ข้ันเจริญเติบโตเต็มท่ี 

3.  ประโยชนสูงสุดของการวางแผนคือขอใด 
     ก.  สงเสริมแรงจูงใจ 
           ข.  พัฒนาการแขงขัน 
           ค.  ผลกำไรขององคกร 
      ง.  การประหยัดงบประมาณ 
4.  ประชากรสวนใหญในอาเซียนประกอบอาชีพ ดานใด 
            ก.  ดานการประมง 
            ข.  ดานการเกษตร 
            ค.  ดานการคาขาย 
            ง.  ดานอุตสาหกรรม 
5.  การวางแผนพัฒนาทักษะฝมือแรงงานเพ่ือใหสอดคลองกับความตองการใชแรงงานในอนาคตเปนการ

วางแผนประเภทใด 
             ก.  แผนระยะยาว 
             ข.  แผนระยะสั้น 
             ค.  แผนระยะปานกลาง 
             ง.  แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแหงชาติ 

6.  ถาผูผลิตมีความเสี่ยงตอการขาดทุน จะมีวิธีแกปญหาความเสี่ยงไดอยางไร 
              ก.  จัดหาแหลงเงินทุน 
              ข.  ลดตนทุนการผลิต 
              ค.  มีการประกันราคาสินคา 
              ง.  ลดจำนวนการผลิตสินคา 
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  7.  ขอใดเปนเหตุผลของการจัดโปรโมชั่น  สินคา 
              ก.  เพ่ือเพ่ิมผลกำไร 
              ข.  เพ่ือสงเสริมการขาย 
              ค.  เพ่ือคืนกำไรใหลูกคา 
              ง.  เพ่ือกระจายสินคาใกลหมดอายุ 

8.  หากเราจำหนายสินคาเกินราคา สงผลอยางไร 
            ก.  ทำใหเราไดกำไรมาก 
            ข.  ทำใหลูกคาเกิดการเปรียบเทียบ 
            ค.  สงผลใหลูกคานอยลงเพราะเกิดการเปรียบกับรานคาอ่ืนๆ 
            ง.  ไมมีขอถูก 
9. ขอใดคือจรรยาบรรณของผูประกอบการ 
            ก.  กำหนดราคาสินคาดวยความยุติธรรม 
            ข.  มีความเสมอภาคเทาเทียมเอาใจใสลูกคา 
            ค.  ปฏิบัติตอลูกคาอยางมีอัธยาศัยท่ีดี 
            ง.  ถูกทุกขอ 
10. ขอใดมีความสำคัญในการทำงานใหประสบความสำเร็จอยางมีคุณภาพ 
             ก.  การเตรียมวัสดุอุปกรณใหพรอม  
             ข.  กระบวนการทำงานท่ีมี 
             ค.  ความมีใจรักในการทำงาน  
             ง.   ถูกทุกขอ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


